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Damos potencia a tus ideas

Te damos las herramientas para
dar el salto cualitativo en
comunicacion interna y externa
que tu empresa necesita.

La empresa moderna se enfrenta a grandes retos de
comunicacion interna y externa: presentaciones,
reuniones, emails, eventos, juntas, comités,
propuestas, ventas, formaciones, ... Sin una buena
estrategia de comunicacion la empresa puede caer en
situaciones de desorientacion, desconfianza, pérdida de
productividad y deterioro del clima laboral. Para

superar estas dificultades y conflictos, la empresa

necesita proporcionar a sus empleados recursos Gtiles

que faciliten la comunicacion creativa de ideas.

Haz click sobre la imagen. El video se reproducira en Youtube


https://www.youtube.com/watch?v=ygr2XzJRPYI
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Curso PRO de
presentaciones
Presentaciones eficaces
para todos tus
empleados.

Curso Excellence de
presentaciones
Presentaciones eficaces
para directivos.

Curso de
presentaciones de
VENTAS
Presentaciones eficaces
para tu fuerza
comercial.
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Diseno de impacto
Enamora con visuales y
diapositivas de disefio
profesional.

Visualiza!

Comunica los datos de
forma grafica y visual para
influir en la toma de
decisiones.

Superpoderes de
Powepoint

Saca el maximo a partido y
ahorra tiempo con
Powerpoint.

Superpoderes de Prezi
Aprende a crear

presentaciones de alto impacto

visual con Prezi.
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Exposicion Oral

Gana confianza y
naturalidad cuando tengas
que hablar en puablico.

Storytelling
Expande tu influencia
dentro y fuera de tu
empresa con grandes
historias.

Gestion de la
audiencia

Sal airoso ante cualquier
pregunta lanzada por tu
publico.

Presenter’s Toolkit
Todo lo que necesitas saber
para hacer presentaciones
en inglés como en tu propia
lengua
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Mindfulness sessiakitell  Formacion de
Enfoca la atencion y reduce formadores
— tu estrés en la era de las Cautiva a tus alumnos e
,,‘“ = ;,; distracciones. inspiralos a la accion.

Revoluciona tus

presentaciones
Curso Online.

Reuniones Eficaces
Transforma tus reuniones
en experiencias de trabajo
productivo.

Emails Eficaces
Convierte el email en una
herramienta productiva de
comunicacién profesional.

GTD

Mejora la eficiencia de las

N personas y la competitividad de
- tu organizacién con el método

~\ GTD.
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A | Comunica con Impacto

Curso PRO de presentaciones
Presentaciones eficaces para todos tus empleados

Ideal para
Profesionales (ventas, marketing, comunicacion, informatica, finanzas, ingenieria, etc.] cuyas tareas incluyen la creacién
habitual de presentaciones, memorias e informes, aunque no necesariamente su exposicién en publico.

Objetivos

* Dominar las mejores técnicas y estrategias para crear comunicaciones con contenido de calidad profesional que
informen, inspiren y muevan a la audiencia a la accién.

* Aprender a planificar tus presentaciones y documentos teniendo en cuenta tus objetivos, tu audiencia y mensajes clave,
a seleccionar y estructurar adecuadamente tus contenidos y a disefar las diapositivas y materiales de manera atractiva
y eficaz.

* Mejorar la comunicacién en todos sus aspectos.

Contenidos Detalles
Introduccion a la comunicacién creativa de ideas Duracion
¢ Objetivos de la comunicacion oral y escrita 8h

e Organizacion del curso

Modalidad Presencial
Planificacion de presentaciones y documentos Con grupos de hasta 12
» Audiencia: analisis de su ADN [Actitudes, Demografia, Necesidades) personas
¢ Metas: como definir y alcanzar los objetivos de la comunicacion
¢ Mensaje: como destilar la idea fundamental de la comunicacion

Estructura y organizacion de presentaciones e informes
» Seleccion de ideas: evidencias l6gicas e ilustraciones emocionales
* Ordenacion de ideas: patrones estructurales




A | Comunica con Impacto

Curso EXCELLENCE de presentaciones

Presentaciones eficaces para tus altos directivos

Ideal para

Directores, presidentes, gerentes, altos ejecutivos y, en general, directivos clave en todos los departamentos de la
organizacién para quienes hablar en pablico se ha convertido en una competencia decisiva en su carrera y que posean
experiencia previa hablando en publico en entornos profesionales.

Objetivos

® Cautivar a la audiencia, proyectar una imagen de autoridad, inspirar como un lider.
* Mejorar la capacidad de comunicacion en eventos anuales de la compafia, en presentaciones financieras ante juntas
directivas, en presentaciones criticas ante los accionistas, los sindicatos o clientes clave.

* Transformar las apariciones en piblico y actos de comunicacion en experiencias que dejan huella.

* Llegar a ser mas persuasivo, mas convincente, mas seguro de uno mismo.

Contenidos

PLANIFICACION (3h)

Mira las presentaciones con nuevos ojos
Comprende las necesidades de la audiencia
Inspira accién en la audiencia

Elabora el mensaje que venda tu idea

ESTRUCTURA (&4 h)

Selecciona tus ideas mas potentes
Abre con fuerza tu presentacién
Estructura y organiza tus ideas clave
Termina potentemente y a tiempo
Técnicas de storytelling

DISENO (1h)

Escribe textos legibles

Una imagen dice mas que mil palabras
Sacale verdadero partido a la multimedia

EXPOSICION (8 h)

Armoniza tus mensajes verbales y no
verbales

Canta tu presentacion: el lenguaje paraverbal
Danza tu presentacion: el lenguaje corporal
Gestiona profesionalmente a la audiencia

Detalles

Duracion
16 h

Modalidad
Presencial

Con grupos de
hasta 6 personas




A | Comunica con Impacto

Curso de presentaciones de VENTAS

Presentaciones eficaces para la fuerza comercial

Ideal para
Profesionales de ventas de servicios/productos complejos de dificil diferenciacion, que quieren acortar sus ciclos de venta,
fortalecer las relaciones con los clientes y mejorar su efectividad en las ventas.

Objetivos

Vender productos y servicios de dificil diferenciacion y de larga relacién con el cliente en mercados saturados.
Eliminar estereotipos negativos de ventas a través de un cambio en tu forma de vender \y tratar al cliente.
Reposicionarte dentro del cliente como un consultor de negocio, ademas de ser experto en el producto/servicio que
vendes.

Incrementar tu nivel de interlocucién en el cliente.

Generar nuevos negocios y nuevos clientes adaptando tu propuesta de valor a los diferentes clientes.

Motivar al cliente potencial a decidir, ayudandolo a verse a si mismo resolviendo sus propios problemas al usar tu
producto o servicio.

Tomar control de la situacion y lograr la venta, incluso cuando la competencia ya esta presente.

Cerrar la venta con seguridad, sin ser sometido a una alta presién en precio.

Contenidos Detalles

e Domina las cuatro etapas de una visita comercial Duracién

¢ Aprende a poner el foco en las necesidades del cliente 8h

« Investiga a fondo las necesidades de los clientes de grandes cuentas

e Sé capaz de demostrar las bondades de tu propuesta Modalidad

¢ Orienta tus visitas a obtener compromisos por parte de los clientes para avanzar Presencial

las ventas Con grupos de

e Marchate con un plan practico para aplicar las ensefanzas del curso y progresar hasta 6 personas

en el tiempo hacia la maestria en la venta consultiva




B] Comunica Visualmente
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B | Comunica Visualmente

Diseno de Impacto
Crea diapositivas y entregables de aspecto profesional

Ideal para

Profesionales cuyas tareas incluyen la creacion y disefio habitual de presentaciones, tanto para si mismos como para
otras personas, bien para presentar oralmente bien para repartir impresas o en PDF. Se espera que tengan
conocimiento basico de programas de creacion de presentaciones, tales como PowerPoint o Keynote.

Objetivos

* Aplicar a tus presentaciones, tanto para pantalla como para papel, los trucos de los disefadores profesionales para
crear diapositivas impactantes que amplifiqguen tu mensaje y ayuden a tu audiencia a entenderlo.

* Aprender a disefar eficazmente los elementos visuales de tu presentacion.

* Conocer las distintas formas de disefar el texto, como incluir los elementos multimedia y como utilizar los mejores
graficos para comunicar datos.

® Enamorar a tu audiencia con las diapositivas de tus presentaciones.

* Crear entregables de calidad que inviten a ser leidos e iluminen al lector.

Contenidos Detalles
El disefo en las presentaciones Imagenes Duracion
e Componentes del disefio « Fotografias 8h
e Principios de diseno « Diagramas
« Graficos de datos Modalidad Presencial
Texto Con grupos de hasta 20
¢ Conceptos de tipografia Multimedia personas
e Listas de vifietas e Animaciones
e Titulos de diapositivas « Transiciones
¢ Mensajes sencillos * Videos y peliculas

¢ Audios y sonidos



B | Comunica Visualmente

Visualiza!
Muestra datos de forma grafica y visual para guiar e influir la toma de decisiones

Ideal para Objetivos
Profesionales que utilizan Excel y PowerPoint para * Manejar con soltura las herramientas de creacion y
presentar datos con el fin de facilitar la toma de animaciaén de graficos de Excel y PowerPoint para
decisiones en su organizacién o con los clientes y creen contar la historia de los datos.
que pueden obtener mejores resultados. Todos los ® Saber instantaneamente cuando utilizar los distintos
ejemplos se realizaran con Excel y PowerPoint. tipos de visualizaciones y relaciones entre datos.

* Elegir el grafico adecuado para visualizar los datos de
Los alumnos deben traer su propio portatil con Excel y entre la variedad de posibilidades existente.
PowerPoint instalados. ® Dominar el disefo, informar, iluminar y fascinar a tu

audiencia con tus graficos de datos.

Contenidos Detalles

Modulo 1. Cuenta con rigor y sin Maodulo 3. Domina las reglas de Duracion

aburrir la historia de los datos disefo para crear visualizaciones 8h

e Conceptos basicos de disefio claras y faciles de interpretar

* Conceptos basicos de estadistica ¢ Maximiza la Relacidon Senal a Ruido Modalidad Presencial

e Conceptos basicos de narrativa « Evita los errores de disefno Con grupos de hasta 20
« COmMo nos mienten con graficos personas

Madulo 2. Elige el grafico adecuado
e Series temporales

e Relaciones parte-al-todo

¢ Ranking

e Desviacion

e Correlacion

e Distribucién



B | Comunica Visualmente

Superpoderes de PowerPoint
Como sacar el maximo partido al programa y descubrir todos sus secretos

Ideal para

Cualquier persona que use habitualmente PowerPoint en
sus presentaciones, sea cual sea su nivel de

conocimientos previo.

Los alumnos traen su propio portatil con PowerPoint

2010 6 PowerPoint 2013 instalado.

Contenidos

Moddulo 1. Dispara tu productividad
creando presentaciones con PowerPoint
e Maqueta diapositivas como un
profesional de las artes graficas

e Domina los atajos de teclado mas dtiles
para moverte con agilidad

e Personaliza a tu gusto tu herramienta de
trabajo y ganaras velocidad

Modulo 2. Exprime hasta la Gltima gota
las posibilidades multimedia

e Manipula imagenes como si tuvieras
Photoshop

¢ Crea animaciones sofisticadas para
acompanar tus explicaciones

Objetivos

* Adquirir los superpoderes de los grandes profesionales

del disefio de presentaciones en PowerPoint para
ganar tiempo, sacar partido a la multimedia y cautivar

a la audiencia con tus diapositivas
* Convertirte en un superhéroe de las presentaciones

dentro de tu organizacién o en tu sector.
* Hacer del disefio tu mejor aliado para transformar tus
presentaciones en armas de persuasion masiva.

¢ Inserta elementos multimedia dignos de
Spielberg

Madulo 3. Convierte a PowerPoint en tu
aliado durante la presentacion

» Presentaciones distribuidas en papel

e Presentaciones en remoto

* Presentaciones en persona

Detalles
Duracion
8h

Modalidad Presencial
Con grupos de hasta 10
personas




B | Comunica Visualmente

Superpoderes de Prezi
Como crear presentaciones dinamicas e impactantes sin marear

Ideal para
Profesionales cansados de las presentaciones en
PowerPoint que quieren ir mas alla de las diapositivas de Objetivos
toda la vida y aprender a usar Prezi como un auténtico * Adquirir los superpoderes de los escasos profesionales
profesional. del disefno de presentaciones en Prezi.
* Aprender de una vez por todas como se hace para sacar
Los alumnos traeran su propio portatil con el partido al nuevo paradigma de presentaciones de Prezi
programa Prezi ya instalado. Para el desarrollo del alejado de los caminos lineales del PowerPoint.
curso se necesita ademas una buena conexién a ® Crear tu primer Prezi de aspecto profesional y ser capaz
Internet. de crear muchos mas.
Contenidos Detalles
Modulo 1. Entiende el nuevo paradigma de presentaciones de Prezi Duracién
¢ En lugar de pensar en diapositivas, pensaras en lienzos 5h
e Descubriras que Prezi es mucho mas que PowerPoint con animaciones
vistosas y efectos 3D Modalidad Presencial
e Exploraras las maneras de usar Prezi dentro de la empresa Con grupos de hasta 10
personas

Modulo 2. Crea tu primer Prezi profesional

* Sabras como planificar antes de abrir Prezi

¢ Crearas hilos argumentales

* Recopilaras tus materiales multimedia para incluir en el lienzo
e Escogeras los marcos adecuados para expresar tu mensaje

* Desarrollaras una trayectoria a sequir

* Revisaras y refinaras tu Prezi hasta alcanzar el efecto deseado
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C | Comunica con Carisma

Exposicion oral con impacto
Cautiva e inspira a todas tus audiencias con tu puesta en escena

Ideal para Objetivos

Directivos, jefes de proyecto, mandos medios y * Desarrollar las habilidades clave para exponer con

profesionales (ventas, marketing, comunicacion, confianza y naturalidad.

informatica, finanzas, ingenieria, etc.) cuyas tareas * Aprender los secretos del lenguaje no verbal: posturas,

incluyen hablar ante grupos, realizacion habitual de expresiones, gestos, posicion, movimientos,

presentaciones, venta de sus ideas a otros. entonacidn, ritmo, entusiasmo, pausas, mirada, con el
fin de conectar con la audiencia y comunicar poder y
autoridad.

Mejorar la comunicacién en todos sus aspectos no
verbales desde tu primera presentacion tras el curso.

Contenidos Detalles
Madulo O Duracion
Armoniza tus mensajes verbales y no verbales 8h
Médulo 1 Modalidad Presencial
Canta tu presentacion: el lenguaje paraverbal Con grupos de hasta
6 personas
Modulo 2

Danza tu presentacion: el lenguaje corporal



C | Comunica con Carisma

Storytelling

Déjate de cuentos y expande tu influencia dentro y fuera de tu empresa

Ideal para Objetivos

Quienes pasan las horas creando presentaciones internas * Sentirte cdmodo utilizando historias, como parte de tu
para salas de juntas y reuniones, o dedican su tiempo a arsenal de comunicacion.

formar a alumnos o visitan a potenciales clientes para * Dominar el arte de contar historias y sacar partido a
venderles productos y servicios. Descubriran como las varios recursos en el kit del cuentacuentos profesional
historias les acercan a su audiencia y les ayudan a para ganar el corazon y las mentes de tu audiencia.
conectar. Comprobaran cémo se vuelven mas ® Desarrollar una historia personal propia, analizada y
persuasivos. mejorada con el profesor, que podras tomar como

modelo para construir tu biblioteca particular de
historias personales y utilizarlas en las ocasiones mas
variadas.

* Cambiar tu estilo de comunicacion y volverlo mas
dindmico, mas atractivo, mas profundo.

Contenidos Detalles

e | a ciencia detras del storytelling e Historias personales Duracion

e Tipos de historias en la empresa e Historias de marca 8h

e Estructuras narrativas * El storytelling en

o Claves del buen storytelling las presentaciones de negocio Modalidad Presencial
* Narrativa estadistica e El acto de narrar Con grupos de hasta 6

personas




C | Comunica con Carisma

Gestion de audiencias
Sal airoso ante cualquier pregunta de la audiencia

Ideal para Objetivos
Todas aquellas personas que tienen que responder * Aprender a gestionar con éxito las preguntas de la
preguntas en entornos publicos, como propuestas audiencia.
comerciales, defensa de proyectos, busqueda de * Dominar las técnicas de los profesionales para gestionar
financiacién, reuniones de trabajo, ruedas de prensa, situaciones complicadas, interrupciones, asistentes
entrevistas, portavoces, etc. conflictivos y responder preguntas dificiles.

® Ser capaz de hacerlo manteniendo el control y la

compostura.

¢ Salir reforzado tras las preguntas y aumentar tu
credibilidad ante los asistentes.

Contenidos Detalles
Técnicas de anticipacion de las Gestion de la ansiedad Duracion
preguntas de la audiencia 5h

Analisis de una sesién para buscar
Técnicas de gestion de situaciones puntos de mejora Modalidad Presencial
dificiles: Con grupos de hasta 10
®* Reenmarcado de preguntas personas

* Preguntas de clarificacién
* Amortiguadores
® Técnica del disco rayado




C | Comunica con Carisma

The presenter’s toolkit

Todo lo que necesitas para hacer presentaciones en inglés

como en tu propia lengua

Ideal para

Directores, presidentes, gerentes, altos ejecutivos, y en
general directivos clave en todos los departamentos de la
organizacién para quienes hablar en plblico en inglés se
ha convertido en una competencia decisiva en su carrera.

Se espera un nivel intermedio alto de inglés o superior.

Los asistentes traeran sus propias presentaciones
profesionales de PowerPoint en inglés. A lo largo del
curso, expondran ante el grupo fragmentos clave de estas
presentaciones.

Contenidos

Objetivos

Alcanzar la excelencia comunicativa en inglés si ya
dominas el Arte de Presentar en espafiol.

Presentar en inglés causando una primera buena
impresion y captando la atencion del pablico.

Decir en inglés todas esas frases y giros que empleas en
espanol pero que no vienen en los libros.

Construir mensajes atractivos y memorables en lengua
inglesa.

Conectar tus ideas de manera que los argumentos de tu
exposicion fluyan con légica y elegancia.

eEmplear los “trucos del oficio” utilizados por los mejores
presentadores para atrapar la atencién de los
espectadores y mantener el interés todo el tiempo.

o First Impressions Matter

Planning Your Presentation

¢ Presentations and Coals

e Your Message: Bringing it Home to
Your Audience

e Coming Up with a Good Title

e How to Connect with Your Audience
e What to Put in, What to Leave out?

¢ Organizing Ideas

¢ Think Showtime!

¢ Take Them by the Hand:
Using Effective Transitions

¢ The €nd: Do’'s and Don'ts

» Create and Deliver Your Own
* Memorable Presentation

Detalles
Duracion
8h

Modalidad Presencial
Con grupos de hasta 6
personas
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D | Comunica con Eficacia

Mindfulness

Enfoca la atencion y reduce tu estrés en la era de las distracciones

Ideal para
Todos los empleados de la organizacion.

Objetivos

por ellas.

® Hacer un uso mas consciente de las herramientas

tecnolégicas.

* Concentrarse mejor, reduciendo las distracciones.

Contenidos

Mobdulo 1 (3 h)

€l actual mundo de distracciones
Multitasking vs single tasking

iQué es Mindfulness o Atencién Plena?
La Actitud en Mindfulness

Modo “mindful” vs “piloto automatico”
La “mente de mono”

La tecnologia y la mente

Tips para mejorar la productividad

Modulo 2 (3 h)

La respiracion como anclaje
¢(Como se presta atencion?

Practica formal y no formal

Mindful apps

Maodulo 3 (3 h)

Los diferentes tipos de Atencién
Gestion de las distracciones e impulsos
Salir de la carcel de los pensamientoa
Autorregulacion emocional y Empatia

Maodulo 4 (3 h)

“Responder” vs “Reaccionar”

Practica Interna

Aplicacién de Mindfulness a situaciones
de estrés

Cdémo mantener la practica en el
trabajo y vida personal

Mejorar la productividad y bienestar personal.
Priorizar y tomar decisiones con mayor lucidez.
Cestionar adecuadamente el estrés.

Regular las emociones en lugar de verse atrapado

Detalles

Duracién 12 h

Modalidad Presencial
Con grupos de hasta 20
personas

(
e




D | Comunica con Eficacia

Reuniones eficaces

Transforma tus reuniones en experiencias de trabajo productivo

Ideal para

Profesionales que participan habitualmente en
reuniones de trabajo y en especial, aquellos que tienen
el poder de convocarlas, organizarlas y liderarlas.

Contenidos

¢ Preparacion de reuniones eficaces y productivas
e Facilitacién y liderazgo de reuniones

Objetivos

* Hacer que el trabajo salga adelante, involucrar a todos
los asistentes y consequir aportaciones valiosas.
Aprovechar el tiempo y ahorrar costes a tu
organizacion.

Identificar los habitos que funcionan y los que
dinamitan las reuniones productivas que valoran el
tiempo de todos los presentes.

Identificar las decisiones criticas que realizan los
lideres, los asistentes y los facilitadores para
transformar todas las reuniones en experiencias de
trabajo productivo.

Crear entornos de reuniones donde todos los
asistentes aportan valor y nadie hace perder el tiempo
a los demas.

Detalles

Duracion
5h

¢ Planes de accion para exprimir los resultados de las reuniones

Modalidad Presencial
Con grupos de hasta 20
personas




D | Comunica con Eficacia

Comunicacion Eficaz a través del Email
Convierte el email en una herramienta productiva de comunicacion profesional

Ideal para Objetivos

Todos los profesionales que utilizan diariamente el * Navegar sin naufragar por el océano de las

correo electronico como herramienta de comunicacion y comunicaciones electrénicas convirtiendo el email en
sienten que no estan siendo todo lo productivos que una herramienta eficaz de transmisién de ideas y de
podrian llegar a ser. persuasion.

* Aprender a gestionar todo el email que recibes gracias
al uso de filtros inteligentes.

* Enviar mensajes claros y directos que moveran a sus
lectores a la accion.

* Implantar una politica racional del uso del email en tu
organizacion..

Contenidos Detalles
® Respeta las reglas de uso del email que nadie te ensend para no perder tu Duracion
tiempo ni hacérselo perder a los demas 5h
* Redacta emails que mueven a la accidn sin generar montanas de
mensajes de vuelta Modalidad Presencial
* Conviértete en un experto en el uso de filtros para que el ordenador Con grupos de hasta 20
trabaje por ti personas

*® Los habitos de los usuarios de email altamente productivos

* Las plantillas son tus amigas: gana tiempo escribiendo un correo una vez y
mandandolo mil veces

* Automatiza al maximo las tareas relacionadas con el email



D | Comunica con Eficacia

GTD

Mejora la eficiencia de las personas y la competitividad de tu organizacion

Ideal para Objetivos

Técnicos, responsables de equipos y directivos de nivel ® Descubrir y practicar a través del método GTD® una
medio, asi como para directores de proyecto y, en general, nueva forma de productividad y eficacia personal para ti
para cualquier persona que desee mejorar su eficiencia y para tu organizacion que te permitira reducir el estrés,
personal y que ademas tenga una carga de trabajo consequir los resultados que deseas y que te hara mas
significativa y una cierta autonomia personal en cuanto a eficaz en todos los aspectos de la vida

toma de decisiones. ® Evitar que tu gestion dependa de la memoria, que es

muy poco fiable.

* Introducirte de forma muy practica y clara en la férmula
GTD® para la productividad personal, basada en
herramientas que te permitiran mantener el control de
tus tareas y la perspectiva necesaria para discernir las
consecuencias de las decisiones que tomas a corto,
medio y largo plazo.

Contenidos Detalles
L
» Prueba online de autodiagndstico TEOP (Test de Eficacia Organizativa Duracion
Personal 12h
¢ El nuevo paradigma del trabajo del conocimiento
* Metodologia GTD para lograr control y perspectiva sobre el trabajo Modalidad Presencial
Construccion de un sistema de organizacién personal en baja tecnologia Con grupos de hasta 20
¢ Inventario de habitos productivos personas

* Modelo de perspectiva y método de planificacién natural de proyectos
e Mejores practicas para implantar GTD con éxito
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E | Otros cursos

Formacion de formadores
Como cautivar a tus alumnos e inspirarlos a la accion

Ideal para Detalles
Profesionales dentro de la organizacion que quieren impartir clases

diferentes para alumnos que los enganchen, que aporten conocimientos de ..

una forma ludica y facil de poner en practica Que quieren gue sus clases ?;':c“’"

inspiren un cambio duradero en sus alumnos; que quieren aprender a crear

un entorno natural de aprendizaje critico para sus alumnos. . .
Modalidad Presencial

Con grupos de hasta

Objetivos
* Convertirte en un formador de &lite capaz de impartir cursos que 6 personas
enamoren y trasformen de verdad a tus alumnos.
* Insuflar nueva vida a tus clases y sesiones de formacion.
® Involucrar a tu alumnado y conseguir motivarlo para participar
activamente con practicas y ejercicios amenos e instructivos.
* Transformar tus clases en experiencias inolvidables que dejan huella y
obtener resultados tangibles.
* Obtener resultados tangibles que no creias alcanzables con tus cursos
porgue tus alumnos pondran en practica lo que les ensefas.
Contenidos
Madulo 1. Planificacion de las clases [8 h) Maodulo 3. Diseiio de elementos visuales para clases (8 h)
Renueva tu forma de entender la formacion Supera las listas de vifetas
Conoce a los alumnos de tus cursos Evidencia e ilustra con imagenes
Trazate metas poderosas para tus cursos Sacale verdadero partido a la multimedia

Elabora los mensajes clave a transmitir en tus clases

Maodulo &. Exposicién oral con seguridad y cercania (8 h)
Maodulo 2. Estructura y organizacién de clases eficaces (8 h) Armoniza tus mensajes verbales y no verbales
Selecciona los contenidos clave para la clase Canta tu presentacion: el lenguaje paraverbal
Organiza los contenidos para favorecer la atencion y fomentar la  Danza tu presentacién: el lenguaje corporal
accion




E | Otros cursos

Revoluciona tus presentaciones [Blended]

Aprende a crear presentaciones para el éxito

Ideal para
Profesionales que quieren mejorar sus presentaciones en
publico con una pequena inversién en tiempo.

Objetivos

* Adquirir las herramientas necesarias para sistematizar
el proceso natural de preparacion de una presentacion:
investigar cual es la composicion y expectativas de tu
audiencia; conocer con exactitud cual es el mensaje que
necesitas comunicar; y, por encima de todo, inspirar en
tu audiencia el cambio deseado.

* Familiarizarte con herramientas para seleccionar los
elementos constituyentes de tu presentacion y para
ordenarlos en un inicio impactante, un cuerpo bien

Contenidos

organizado y una conclusion memorable. Descubrir las
distintas formas de maquetar el contenido, cémo
exprimir los elementos multimedia y como utilizar los
mejores graficos para contar visualmente la historia
enterrada bajo los datos.

Dominar las posturas, expresiones, gestos, posicion,
movimientos, entonacion, ritmo, entusiasmo, pausas,
mirada, con el fin de conectar con la audiencia y
superar el miedo a hablar en pablico.

Al ser un curso Blended (a distancia) se requiere que
los alumnos cuenten con su propio ordenador/tablet
y conexidn a internet.

Accede al curso online

Detalles
Blended:

CURSO ONLINE [1 H)

1. Planifica: antes de hablar, piensa

2. Estructura: selecciona y ordena tus
ideas

3. Disefa: comunica visualmente

4. Expdn: comunica con todo tu ser

TRABAJO PERSONAL (8 H)

Lectura de materiales

Test de aprendizaje

Creacion y ensayo de una presentacion

TRABAJO EN GRUPO CON EL
FACILITADOR (8 H)

Exposicion de la presentacion y trabajo
a partir del feedback recibido

1 hora de formacion online

8 horas de trabajo personal

8 horas de trabajo en grupo de
hasta 6 personas con el
facilitador

€l curso esta homologado por la
Universidad Rey Juan Carlos y
puede recibirse una
certificacion universitaria a su
término de 0,5 créditos
reconocidos.
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El Arte de Presentar

Companias que han contado
con nosotros




Vosotros

Muchos ya han obtenido
resultados
extraordinarios

El Arte de Presentar posee una larga
experiencia formando a profesionales,
impartiendo cursos que han
ayudado a mejorar la comunicacion
en las empresas y creando ademas
presentaciones extraordinarias en
todos los ambitos y sectores. Entre
sus clientes destacan multinacionales,
grandes companias espafolas e
instituciones publicas de todos los

ambitos.
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Nuestro equipo
a tu disposicion



Nuestro equipo

Gonzalo Alvarez Maranon

Cientifico, escritor y conferenciante.
Obtuvo el titulo de Ingeniero Superior de
Telecomunicacion por la UPV/EHU en
1995, Doctor en Informatica por la UPM
en 2000 y Coach asociado de SUN
(Success Unlimited Network ®] por la ICF
(International Coach Federation Espafa]
en 2012.

Dedico los primeros quince anos de su
actividad profesional a la sequridad
informatica: a investigar y luego divulgar
sus resultados en revistas, periodicos,
libros, radio y TV, a vender sus servicios a
empresas, a impartir formacion dentro
de organizaciones y a dar charlas sobre
seguridad informatica por todo el mundo
en todo tipo de foros.

Tras la experiencia y conocimientos
adquiridos hablando ante las audiencias
mas variadas, dio un giro de 180° a su
carrera y empez0 a ayudar a empresas y
a particulares a presentar sus ideas con
seguridad y confianza para mover a sus
audiencias a la accidén. Desde entonces,
ha formado a miles de profesionales y
directivos de todos los sectores sobre

como hacer presentaciones y como
hablar en publico, tanto en el ambito
publico como privado: PwC, Movistar,
Pfizer, SequrCaixa/Adeslas, RENFE,
Volkswagen/Audi, BOSCH, Roca, Canal de
Isabel II, ONO, Calvin Klein, OCU,
fundaciones, universidades y centros de
investigacién. También ha ayudado
personalmente a presidentes y
consejeros delegados de empresas como
Vitaldent, Ferrovial, Acens, Construcia o
Eyeworks e incluso a un Premio Principe
de Asturias y a un Premio Nobel.

En 2008 cred el blog £l Arte de
Presentar, el mas leido en lengua
espanola sobre presentaciones. En 2012
publico con el sello de libros de empresa
Gestion 2000 de la editorial Planeta el
best-seller del mismo titulo, "El Arte de
Presentar”, ya por su 72 edicion. £n 2014
l[anz6 con PlanetaHipermedia la version
online del libro, rebautizada como
“Revoluciona tus Presentaciones”. En
2015 publico de nuevo con Gestion 2000

el libro comic "€l Superhéroe de las
Presentaciones”.


http://www.elartedepresentar.com/
http://www.elartedepresentar.com/
http://www.amazon.es/exec/obidos/ASIN/8498752205/elartdepre-21
http://www.amazon.es/exec/obidos/ASIN/8498752205/elartdepre-21
http://www.planetahipermedia.com/resellers.php?Id=768&cur=1&R=14
http://www.amazon.es/exec/obidos/ASIN/8498753848/elartdepre-21
http://www.amazon.es/exec/obidos/ASIN/8498753848/elartdepre-21
https://es.linkedin.com/in/gonalvmar

Nuestro equipo

Monica Galan Bravo

Coach especializada en
Comunicacién, Oratoria y
entrenamiento de la Voz,
certificada por ASESCO.
Formadora en distintos Masters
de Desarrollo Personal en
materias de Coaching, Inteligencia
Emocional y Programacion
Neurolinguistica. Entrena técnicas
vocales y habilidades escénicas
para oradores profesionales,
presentadores de radio y
television, empresarios y
directivos.

Ha sido productora del programa
de psicologia practica
"Pensamiento Positivo” en ABC
Punto Radio y colaboradora del
espacio radiofénico “La voz de la
Noche” junto a Marilé Lépez
Garrido. También ha colaborado
en varios Masters de
Emprendimiento de la Comunidad
de Madrid.

Ha organizado y gestionado
eventos multitudinarios por toda
Europa con la compania CFT -
Success Resources, facilitando la
formacion de mas de 10.000
personas en los altimos 3 anos en
programas como: Mission to
Millions, Guerrilla Business
Intensive, Train the Trainers,
Millionaire Mind Intensive, etc. s
Instructora Profesional de
Firewalking y Formacion de Alto
Impacto a través del Instituto
Firewalking Spain. Posee
experiencia como facilitadora de
estas técnicas con grupos de
directivos, equipos de ventas y
formadores profesionales.

Lucha incansablemente por
democratizar las herramientas de
desarrollo profesional y personal
en colectivos de escaso poder
adquisitivo a través de su
proyecto social "Doble Infinito”.



https://es.linkedin.com/in/monicagalanbravo

Nuestro equipo

Luis Alberto Iglesias

Apasionado por el conocimiento, su
formacion es tan variada como sus
intereses. €studio Ciencias
Empresariales en ICADE y Business
Administration en Loyola University
y Tulane University (Nueva Orleans).
Es Master en Economia por la
Universidad Rey Juan Carlos.

Ademas es Doctor en Traduccion e
Interpretacion por la Universidad de
Salamanca: habla espafol, francés,
italiano e inglés. Ha traducido mas de
25 libros, y sus investigaciones sobre
los doblajes de los clasicos de Walt
Disney han merecido premios
académicos, han sido publicadas en
monografias especializadas y le han
llevado a impartir conferencias por
toda Espana.

Es creador junto a Mago More de la
metodologia del curso "Eureka”,
dirigido a entender la importancia de
la innovacién dentro de la empresa y
ayudar a generar nuevas ideas con

herramientas sencillas para estimular
la creatividad y aportar valor en las
organizaciones. El curso se ha
impartido en empresas como Cepsa,
PwC, Sanitas o Banco de Santander.

Ha trabajado como consultor de
recursos humanos y formacion para
Ernst & Young y MBD Management.

Sus dotes para la comunicacion, los
idiomas y la ensefanza le han
llevado a transmitir los principios de
la oratoria eficaz eninglés y en
espanol en cursos y como coach
personal para profesionales.

Su proyecto educativo mas reciente
es Educacion para la Libertad, un
blog en el que cada semana publica
entrevistas con economistas,
profesores y escritores sobre
cuestiones de actualidad del mundo
de la economia, la politica y las
finanzas.


https://uk.linkedin.com/pub/luis-alberto-iglesias-g%C3%B3mez/44/479/9a2

Nuestro equipo

David Arroyo Garcia

Comenz6 su carrera profesional como
Director de Arte para cuentas como
Castrol, Gillette, Yoplait o Nestlég, con
piezas de grafica y television.

En 1997 dejoé el mundo off line y
desarrolld su carrera en Internet. A
partir de ese momento, empezé una
larga relacion con el Marketing Digital,
las campanas impactantes, las ideas
revolucionarias y un objetivo: producir
piezas que destacasen, innovasen y
sobre todo, persuadiesen.

A partir de ese momento, puso su
pasion al servicio de marcas como
Madritel, BBVA, Hadagen-Dazs,
Microsoft, Segitur, Caja Duero, Fanta,
Opel, ...

Entre 2005 y 2013 desarroll6 su
carrera en Gestazion como Director
Creativo para Rexona, Axe, Frigo,
Bimbo, Prosegur... Integrando desde
sus inicios las redes sociales y
produciendo potentes piezas de

Branded Content y campanas donde
la gamificacion juega un papel clave.

Es conferenciante e imparte cursos en
el IAB Spain (Interactive Advertising
Bureau), ha ganado premios
Interactiva Digital e Inspirational IAB y
formado parte durante 3 afios de la
Comision de Agencias Creativas del
IAB, escribiendo parte del “Libro
Blanco de la Creatividad”.

Desde 2013, entre otras aventuras
dirige su propia agencia, La Dualité, y
es formador y responsable del Servicio
de Agencia de €l Arte de Presentar,
aportando todo su know how para
crear presentaciones brillantes.

En sus ratos libres le encanta dibujar y
jugar al Lego con su hijo.

En 2015 ilustro el libro comic escrito
por Gonzalo Alvarez Marafén, "€l
Superhéroe de las Presentaciones” y
publicado por Gestion 2000.



http://www.amazon.es/exec/obidos/ASIN/8498753848/elartdepre-21
http://www.amazon.es/exec/obidos/ASIN/8498753848/elartdepre-21
https://es.linkedin.com/pub/david-arroyo/28/65a/955

Nuestro equipo

Fernando Tobias Moreno

Profesor universitario, terapeuta y
conferenciante. Desde muy joven
sintid curiosidad por comprender el
funcionamiento de la mente y las
emociones lo que le llevd desde los
estudios iniciales en Derecho a
finalmente embarcarse en el mundo
de la Psicologia formandose como
terapeuta humanista (Rogers, Gestalt
y Focusing). Simultaneamente
recorrid diferentes caminos de
meditacion e introspeccion como el
Yoga, Vipassana, Zen y Vedanta
Advaita (Sesha). Tras mas de 15 afios
ayudando a otras personas a través de
la psicoterapia, decidid dedicar mas
energia a facilitar los procesos de
aprendizaje que él mismo habia
adquirido a lo largo de su formacién y
experiencia.

Actualmente realiza esta labor
docente como profesor universitario

de Habilidades Personales en la
Escuela de Ingenieros ICAI [Madrid] y
esta formando en Mindfulness a
alumnos, profesores y personal
administrativo de la Universidad
Pontificia Comillas (Madrid). Ademas
viaja por toda Espana compartiendo
talleres y conferencias sobre
Mindfulness tanto en el mundo
educativo como empresarial. Entre
éstas, cabe destacar, la Escuela de
Negocios ESADE, Freixenet, Editorial
SM, Centro de Innovacion BBVA y
Laboratorios Dr. Esteve.

Su capacidad natural para comunicar
y su estilo pedagégico divertido y
experiencial, hace que participar en
sus talleres sea realmente una
experiencia transformadora, y a la
vez, directamente aplicable a la vida
terrenal de cada dia.


https://es.linkedin.com/pub/fernando-tob%C3%ADas-moreno/12/808/518

Nuestro equipo

José Miguel Bolivar

Consultor Artesano, coach de la ICF
(ACC), profesor, escritor, investigador,
ponente y autor del blog Optima Infinito,
sobre Innovacion en Productividad y
metodologia GTD.

Licenciado en Psicologia Social y Analisis
Politico por la Universidad Complutense
de Madrid y master en RRHH por el
Centro de Estudios Garrigues, José
Miguel acumula una amplia experiencia
profesional como directivo en entornos
profesionales altamente competitivos.

Su relacién con la productividad
comienza ya en los inicios de su carrera
profesional, momento en el que, como
Coordinador de Logistica en HP, obtuvo 8
premios a la mejora de procesos
aplicando la metodologia PDCA. Uno de
estos premios fue ademas galardonado
como mejor proyecto de mejora de HP
Espafola por suponer a la compafia un
ahorro superior a IMS.

José Miguel comienza a interesarse por
la metodologia GTD a comienzos de

2006, momento en el que ve la
necesidad de incrementar
substancialmente su propia
productividad al tener que compaginar
simultaneamente dos posiciones
directivas en Life Technologies, una local
y otra europea, altamente exigentes.

En 2012 José Miguel, en respuesta a la
necesidad detectada de una metodologia
equivalente a GTD pero orientada a
equipos y organizaciones, desarrolla
OPTIMA12®, su propia metodologia de
productividad colectiva centrada en las
personas. Actualmente trabaja también
en el desarrollo de una metodologia de
productividad personal de nueva
generacion: OPTIMA3®.

Desde septiembre de 2011 y hasta la
actualidad, José Miguel sigue trabajando,
como Consultor Artesano, en aumentar
la competitividad de las organizaciones
mejorando la productividad individual y
colectiva de sus personas.



https://es.linkedin.com/in/josemiguelbolivar/es
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Hablemos




Hablemos

¢Qué donde podemos hablar? Donde ta quieras

En nuestra web
Donde tendras toda la informacion sobre nosotros
http://www.elartedepresentar.com/

En nuestro blog

El primer lugar de referencia sobre presentaciones en espafol donde encontraras las
respuestas a tus dudas y podras conocer al equipo a través de sus posts.
http://www.elartedepresentar.com/blog/

En nuestra tienda
Donde podras contratar cursos o informarte de nuestros productos
http://www.elartedepresentar.com/tienda/es/

En nuestro canal de Youtube
Donde encontraras videos Utiles con pildoras y contenido corporativo.
https://www.youtube.com/channel/UCIGTgxUse7uWwlwQ2fOfAUA

En twitter
Donde podras unirte a nuestros miles de followers.
https:.//twitter.com/ArtePresentar

Y por supuesto en nuestra direccion habitual
info@elartedepresentar.info
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